Transfer Partners

+++++++Schweizer M&A Markt aufRerordentlich stabil+++++++

Der Schweizer M&A-Markt ist laut KPMG «uUberdurchschnittlich robust».
Grunde sind zum einen das geringe Exposure zu grol3en Private-Equity-
Transaktionen. Anderseits besitzt die Schweizer Wirtschaft neben den
international tatigen Grof3konzernen eine Vielzahl kotierter oder privater
mittelgroRer Unternehmen, die das Ruckgrat der Schweizer Wirtschaft
bilden und «damit auch Kernelement des schweizerischen M&A-Markts
sind und diesen stabilisieren», so KPMG.

Diese Einschatzung wird von Werner Kuhn, Head of Investment Banking
bei UBS, geteilt: «Als Folge einer eher konservativ ausgerichteten
Finanzierungsstrategie und einer erfolgreich vorgenommenen
Repositionierung in den letzten Jahren verfugen viele Schweizer
Unternehmen nach wie vor uber eine gesunde Bilanz und umfangreiche
Barmittel fur Akquisitionen.» Diese Firmen sind weniger abhangig vom
Kapitalmarktumfeld und konnen, so Kuhn, trotz erschwerter
Finanzierungsbedingungen eine aktive M&A-Strategie verfolgen.

Die Pipelines mit geplanten oder sich in Vorbereitung befindlichen
Transaktionen sind bei den Finanzinstituten gut gefullt. Kuhn von der
UBS: «Tatsachlich ist unsere Pipeline heute sogar grof3er als vor einem
Jahr.» Marc Mockli, Partner bei The Corporate Group, die auf mittelgroRe
Transaktionen spezialisiert ist, sagt: «Wir spiren momentan noch keinen
Nachfragerickgang. Wir arbeiten insbesondere an vielen Nachfolge-
regelungen.»
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