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Unternehmerin berät Geschäftsfrauen
in Mode- und Stilfragen
Braunes Businesskostüm oder lieber schwarzer Hosenanzug?
Sabine Schirp weiß die Antwort.

Die Color- und Image-Stylistin aus
Urdenbach berät Geschäftsfrauen im
Raum Düsseldorf, die sich und ihr Un-
ternehmen perfekt präsentieren wollen.
Nach dem Motto „Mode gekonnt an-
wenden“ gibt Sabine Schirp ihren Kun-
dinnen ein sicheres Gefühl im Umgang
mit ihren persönlichen Farben, Pass-
formen und Materialien. Sie steht als
professionelle Einkaufsbegleitung zur
Verfügung und verrät ihr Know-how in
Firmenseminaren und Vorträgen. Eine
Ausbildung zur Color- und Imagebera-

Interxion ist Europas größter Betreiber
von Carrierrneutralen Datenzentren.
Mit 20 Rechenzentren unterstützt
Interxion mehr als 700 Geschäftskunden
in ganz Europa. Das Interxion-Zentrum
Düsseldorf befindet sich im Connecta-
Park In der Steele. Das Rechenzentrum
ist an die Glasfasernetze von 30 verschie-

Pay as you grow: Mieten Sie Ihr Rechenzentrum
Für Unternehmen aller Branchen sind die Interxion-Rechenzentren, verglichen mit dem
Betrieb eines eigenen, eine lohnende Alternative. 

denen Netzbetreibern angeschlossen.
Die gemeinschaftliche Nutzung der
Hochsicherheits-Infrastruktur ist oftmals
wirtschaftlicher als ein eigenes Rechen-
zentrum, unkompliziert passt man sich
geänderten Bedürfnissen der Betriebe an
(pay as you grow). Als einziger Rechen-
zentrumsbetreiber in Europa betreibt

Interxion insgesamt 14 der wichtigsten
Internetaustauschknotenpunkte. Über
die Wirtschaftsförderung bietet Interxion
Untervermietungsflächen im Data-Cen-
ter an. Information: Volker Ludwig, Interxion 

Telefon: 7 49 66 70 

care@interxion.com 

www.interxion.de

Der richtige Zeitpunkt bestimmt den Preis
Nachfolge und Übernahme eines Unternehmens
mit Profis planen.

Der Verkauf mittelständischer inhabergeführter Unternehmen
erfolgt meistens zu spät. Auch der Weg zum Unternehmer will
wohl überlegt sein. Die Spezialisten von Transfer Partners fin-
den den passenden Nachfolger oder das passende Unternehmen
und bereiten den Weg. Die drei Partner Andreas Jaeger, Thomas
Laible und Axel Neurath wenden sich mit ihren 10 Mitarbeitern
an Unternehmen aller Branchen und an die, die durch Über-
nahme eines bestehenden Betriebes Unternehmer werden wol-
len. Die persönliche Lebensplanung, Konjunktur und Marktum-
feld bestimmen maßgeblich den günstigsten Verkaufszeitpunkt
und bedürfen einer langfristigen Verkaufs-/Kaufsplanung.
Information: Dipl.-Kfm. Axel Neurath, Transfer Partners, Rheinallee 15,

Telefon: 5 06 68 90, info@transfer-partners.de, www.transfer-partners.de

terin nach dem „Beauty is Life“-Konzept
ermöglicht ihr dabei eine umfassend
kompetente Analyse. Im August 2004
gründete sie ihr Unternehmen stilcon-
sult sabine schirp im Leinenweberweg 13.

Dabei wurde sie auch vom Wirtschafts-
förderungsamt der Stadt Düsseldorf
durch eine Gründungs- und Festigungs-
beratung unterstützt.
Information: Sabine Schirp 

Telefon: 0173/2 71 88 10

info@stilconsult-schirp.de

www.stilconsult-schirp.de

Sabine Schirp ist heute ihre eigene
Chefin – unterstützt und beraten von
den Wirtschaftsförderern. Foto: P. Esser

Andreas Jaeger, Thomas Laible und Axel Neurath hel-
fen Betrieben bei der Nachfolgeregelung. Foto: P. Esser
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