'ﬂ' www.transfer-partners.com
B info@transfer-partners.de

Dialog Xl | November 2009

Transfer Partners ™

Mergers & Acquisitions | Corperate Finance | Strategy

Cokpotte biics Sess s el S une e P B bk D e

AC-

verduBert die Anteile an der
AC-Bervice (Schwalz) AG an

B BEDAG <

01.10.2009 | Transfer Partners
initiiert Verkauf der AC-Service
(Schweiz) an Bedag

Wir haben die im SAP-Mittelstands-
markt fihrend positionierte All for
One Midmarket AG bei der Verau-
Berung ihrer Beteiligung an der AC-
Service (Schweiz) AG umfassend
beraten.

Die in Wettingen bei Zirich van-
sassige AC-Service (Schweiz) AG
ist schwerpunktmaBig im Bereich
Managed Services fir den schwei-
zerischen Healthcare und Public
Sector tatig. Die Bedag Informatik
AG mochte mit dieser Akquisition
ihre fihrende Position in diesen
Bereichen in der Schweiz weiter
verstarken.

Unser Mandat umfasste die Re-
cherche potentieller Investoren,
die vertrauliche Kontaktaufnahme
sowie die Verhandlungsfiihrung bis
zum erfolgreichen Abschluss der
Transaktion.

05.11.2009 | Krisensituationen
erfordern Diversifizierungs-
strategien

Gerade die Krise flihrt bei den gut
finanzierten Unternehmen dazu,
das Produktspektrum und insbe-
sondere das Branchen- und Kun-
denportfolio zu Gberdenken.

Transfer Partners schlieBBt sich weltweitem M&A
Verbund an

Henning von Poser, Partner von Transfer Partners nennt folgende
Griinde fir diesen Schritt:

»~Mit diesem Schritt erhdhen wir die Leistungsfahigkeit der Transfer
Partners Gruppe bei Cross-Border Transaktionen fiir unsere Mandanten.
Einen Partner in einem anderen Land zu haben oder erst zu suchen, ist
ein groBer Unterschied. Wir haben uns Globalscope ausgesucht, weil wir
Uberzeugt sind, dass der klare Mittelstandsfokus aller Partner sowie die
ausgewiesene Sektorexpertise eine hervorragende Erganzung in lander-
spezifischen Aufgabenstellungen auBerhalb Deutschlands darstellen.

Die Zusammenarbeit kann dabei von landerspezifischen Marktanalysen
und Research bis zu einer operativen Unterstitzung in rechtlichen und
steuerlichen Fragestellungen vor Ort reichen. AuBerdem haben wir mit
Globalscope die Chance, unseren Mandanten einen deutlich breiteren
Austausch von internationalen M&A Optionen anzubieten.”

Globalscope ist ein weltweit agierendes und etabliertes Corporate Fi-
nance Netzwerk mit Partnern in 20 Léandern in den USA, Europa, Afrika,
Slidamerika, mittlerem Osten, Asien und Australien. Partner sind etab-
lierte M&A und Corporate Finance Beratungen mit ausgewiesener Sek-
torexpertise und Mittelstandsfokus. Globalscope ist in folgenden Landern
prasent:

g[ObalSCODe www.globalscopepartners.com

Australien | Belgien | Brasilien | China | Danemark | Deutschland | Finn-
land | Frankreich | GroBbritannien | Indien | Italien | Niederlande | Polen
| Portugal | Schweden | Schweiz | Spanien Sitdafrika | Tlrkei | Vereinig-
te Staaten
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Die Akquisition von Unterneh-
men in anderen Geschaftsfeldern
verspricht einen langfristigen
Ausgleich krisenbedingter Schwan-
kungen.

Insbesondere in einem branchen-

fremden Marktumfeld tun sich die

Unternehmen jedoch schwer, sinn-
volle und attraktive Unternehmen

zu identifizieren.

Transfer Partners begleitet eine
Vielzahl groBer mittelstandischer
Unternehmensgruppen in einem
breiten Branchenspektrum in
strategischen Fragestellungen der
Diversifizierung sowie der Akquisiti-
on attraktiver Unternehmen.

Mochten Sie diesen Newsletter
bestellen? Dann klicken Sie auf
folgenden Link:

Top-Manager im Beirat bei Transfer Partners

Die Branchenkompetenz und langjahrige Erfahrung aus Industrie und
Unternehmertum wird die Entwicklung von Transfer Partners kiinftig be-
gleiten und nachhaltig starken:

e Dr. Volker Hues, ehem. CEO der CWS-boco International; heute
Vorstand Finanzen der Jungheinrich AG

e Gerd Kerkhoff, Geschaftsfliihrender Gesellschafter der auf Beschaf-
fung und Global Sourcing spezialisierten Unternehmensberatung
Kerkhoff Consulting GmbH

e Klaus-Peter Schmitz-Weckauf, ehem. Leiter Recht, Marken und
Patente der Wella AG; heute freiberuflicher Rechtsanwalt und Interim
Manager

e Prof. Dr. Uwe Specht, ehem. Vorstand der Henkel Gruppe; Lehr-
auftrag der Universitat zu Kéln als Professor flr Marketing
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